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6832.22 亿元、18963.61
亿元。这两个数据分别是福
建第三季度全省的制造业贷
款余额、不含房地产的服务业
贷款余额。与这组数据相对
的，是福建省统计局发布的福
建第三季度经济运行情况。

报告指出全省规模以
上工业增加值同比增长
10.8%，与全国的差距比上
半年缩小 0.3 个百分点，制

造业增长 10.7%，两年平均
增长 6.2%；而服务业增加值
增长 10.0%。1—8 月，全省
规模以上服务业企业实现
营业收入 4023.37 亿元，同
比增长 29.9%，与 2019 年同
期比两年平均增长16.1%。

福建第三季度经济运
行情况，从经济建设到民生
福祉，一系列数据也体现了
金融助力实体经济。

东风日产e-POWER
中国首款车型预订

11月19日，东风日产在广州车展宣
布 e-POWER 中国首款车型即日起接
受预订，指导价13.89万~15.59万元。

作为日产全新一代动力技术，
e-POWER通过独特的100%燃油发电，
100%纯电驱动的工作方式，创新性地实
现了既保留纯电的优势，又不用担心续
航焦虑问题，为中国市场带来了不用充
电的电驱新选择。

e-POWER 中国首款车型搭载获
得“沃德十佳”的高功率专业电动机，起
步阶段即可输出 300N·m的峰值扭矩，
0~50km/h加速只需 3.8s，市区工况超低
油耗3.9L/100km。

东风日产启辰大 V 专属车主俱乐
部——大V盟同时成立。

第三代哈弗H6
极限节油挑战赛福州启动

11月 25日，第三代哈弗H6极限节
油挑战赛在福州启动，路线设计包括市
区、高速、市郊等综合地形，总赛程共计
700公里，基本接近日常行驶特征，充分
展现了第三代哈弗H6“低油耗、强动力、
高智能”的产品优势。

经过两天的比赛，最终第三代哈弗
H6 取得了 2.0T 车型 7.61L、1.5T 车型
7.15L的超低油耗。

借助于柠檬平台先进的技术优势，
第三代哈弗 H6 实现了“健康瘦身”，整
车减重 100kg，在同等动力条件下，第三
代哈弗H6的车身性能提升10%，油耗更
是降低14.5%。

第三代哈弗 H6 的操控稳定性、乘
坐舒适性、智能科技，以及驾驶辅助系
统，也给大家留下了深刻的印象。

许多“一马”4S店无法并入“长马”渠道，主要原因是两家店距
离太近。据了解，“长马”的招商文件要求，两家店的距离至少在5
公里之外。而一家“一马”经销商负责人称，这一条件已改为10公
里之外。

以福州为例，太元一汽马自达4S店与源和长安马自达4S店距
离只有数百米，这就意味着，太元马自达如想并入长马渠道，就必
须将其4S店迁至10公里之外。“如今找一个营业场所谈何容易，而
且还得多花建店、装修等成本。”太元马自达郭总说。

记者了解到，“长马”与“一马”4S 店距离太近无法并存的情
况，在全国许多城市都有，涉及数十家“一马”4S店。

记录行业成长轨迹，传递金融温度，2021“百姓看金融”正式开启

谁是百姓心中“金融榜样”

马自达上演

□车讯

金融是现代经济的核心，是实体经济的血脉。
经济高质量发展，离不开金融的高质量发展。2021
年岁末，我们重新回放福建金融行业奋进的所有瞬
间，传递向上力量。由海峡都市报社主办的第五届

“金碑奖”年度金融评选暨第十一届“百姓看金融”全
新启航，盘点2021福建金融行业年度大事，盘点年
度优秀金融机构，寻找老百姓心中的金融年度榜样。

金融不仅助力城市发
展，也和普通老百姓息息相
关。金融机构的服务质量
到底如何，老百姓是“评审
员”，每个人心中都有一杆

秤，也都有自己的评价标准。
启航新征程，续写新

辉煌。“百姓看金融”活动
作为搭建百姓与金融机构
的对话桥梁，活动不仅汇

聚了百姓的心声、承载了
百姓的期望，也是金融机
构实力和成绩，呼应百姓
心声的展台。

2021年的最后一个月

“百姓看金融”再出发，将
梳理福建金融业的大事件
及取得的成就，盘点年度
优秀金融机构，寻找老百
姓心中的金融年度榜样。

普惠金融、智慧金融
无疑是2021福建金融业的
关键词之一。

10月，在福建银行业保
险业召开的新闻通气会上，
多家金融机构介绍了强化
科技创新，推动普惠金融提
速扩面的亮点成效。

会上介绍，2021 年前

三季度，福建各家金融机
构通过科技创新，以“金
融+平台”的新业态合作模
式，提升产业链和供应链
上下游的融资可得性，利
用互联网大数据、云计算
等高科技手段，为金融服
务精准触达小微企业提供
渠道，通过卫星遥感、气象

技术等高新技术的应用，
为迅速理赔加速的案例。

此外，绿色金融、金融
服务实体也是今年的关键
词之一。

《福建省“十四五”金
融业发展专项规划》中，明
确提出了在“十四五”期
间，对金融业发展的要

求：积极打造普惠金融改
革示范区、绿色金融改革
示范区和金融服务实体经
济示范区，着力建设海丝
金融合作平台和两岸金融
融合发展平台，将福建建
设成为特色金融优势突
出、国际化特征鲜明的区
域金融中心。

一组数据 一份答卷

寻找百姓心中的金融榜样

2021金融关键词：普惠金融 绿色金融 智慧金融 服务实体
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一汽马自达的一句“退出”，给数十家经销商带去的却是沉重的烦恼。
8月30日，一汽马自达宣布正式退出中国市场。一汽马自达并入长安马自

达，成为长安马自达的长春工厂。然而，事实并没有“退出”那么简单。时隔
3个月，海都记者获悉，全国尚有数十家“一马”4S店，由于种种原因，无
法并入“长马”渠道，面临关门风险，同时也承受着巨大损失。一
位一汽马自达经销商负责人叹声道：“我们成了没人管的孩子。”

事实上，数十家“一马”4S店无法并入“长马”渠道，
远不止表面上“两家店距离太近”这个原因那么简单。
一位业内人士坦言，对于马自达这样一个小众品牌，根
本无法承受两个体系加起来的这么多家店。

同样以福州为例，此前福州有一汽马自达和长安马
自达各两家授权4S店，如果“一马”并入“长马”，“长马”
在福州就有 4家 4S店，“这样只会让 4S店更加难过。”这
位业内人士表示。

曾在 2013 年耗资 2600 多万元建成福建省最大的
“一马”旗舰店的“三明鹭翔”罗总经理对此深有感触，他
仍想并入“长马”渠道，但两个原因让他却步：一是要交
10万元的“入渠费”，但原来“一马”的入渠费及返利共18
万却在三年后才退还；另一个原因则是无法获得“长马”
指定银行的授信，“长马”指定银行对于入网的“一马”经
销商的条件是前一年销售额达到 4000万元以上，“一马
有几家经销商能达到要求？”罗总坦率地说，这一条件某
种意义上就是将“一马”经销商“拒之门外”。记者了解
到，如今三明“长马”4S店每月销量仅20台。

事实上，“一马”退出中国市场，根本原因就是销售
不利。太元马自达郭总表示，2019年开始亏损，至今亏
损至少 400万元。而三明鹭翔 4S店罗总则更直接，“没
有一年在赚钱。”

“一马”仅阿特兹和CX-4两款车型，前两年的“异
响门”令马自达口碑大跌。据悉，CX-4明年也将退市。

太元马自达与源和马自达无法并存的状况，对于龙益马自达
却是个极为难得的机会。据悉，龙益马自达已于近日接手了太元
马自达。业内人士分析，由于龙益马自达同时代理了“长马”和

“一马”，虽太元马自达只能卖“一马”原有车型，但其可利用太元
马自达优越的地理位置同时吸引“长马”和“一马”的消费者。而
这明显将给源和马自达带来较大冲击。

对此，源和马自达负责人则表现得较为淡定。据了解，时值
年末，长安马自达可能在今年底或明年初对此制定策略，解决渠
道问题。

坊间传闻，源和马自达近年来经营状况不佳，龙益马自达接
手太元马自达后，可能促使源和马自达被迫退网，届时龙益马自
达则将一统福州“马自达江湖”。

福州马自达体系正在上演一场“暗战”。至于传言是否成为
事实，尚无法确认。

一汽马自达退出国内市场，引发
连锁反应：部分经销商难以并入长安
马自达渠道，连声叫苦
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距离太近两家店无法并存

福州马自达体系上演“暗战”

“马自达根本养不活这么多家店”


