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民以食为天，可如果嘴里有无法保留的松动
牙、烂牙根，就只能吃一些软烂的食物。不少市民
想种牙改变，却被告知必须先拔牙，等3~6个月后
牙槽骨恢复后才能种牙。也就是说，拔牙挨一刀，
种牙再挨一刀，中间还要挨上近半年的无牙期。
现在，你不用苦熬了！即拔即种技术加入种植牙
千人团购惠后，拔牙、种牙、戴冠一步到位，当天就
能用好牙，获得广大市民追捧。

▲郑晓玲主任为马上戴冠的患者检查口腔
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据悉，缺牙人群集中在缺牙2~5颗
之间，缺牙时间较久，嘴里大多有松动
牙、烂牙根。“能够保留的松动牙、烂牙
根，可以通过牙周洁治、打桩做冠，将
它们保留下来，但有部分松动得厉害
的坏牙，只能拔除。”该负责人表示，放
在过去，由于拔牙创伤大，需要3-6个
月才能种牙。

“拔牙后等小半年，种好牙又要等

小半年才能戴冠，等一年后才能用好
牙。”该负责人认为，这么热的天，来回
跑折腾不说，拔牙挨一刀、种牙挨一
刀，十分受罪。为了保证市民就诊质
量，同福医创始人郑晓玲主任全程坐
镇团购惠，提供全程技术支持，方案费
一律免收。“针对松动牙、烂牙根，可以
拔牙、种牙、戴冠一次搞定，患者可以
少挨一刀，提前1年用好牙。”

“即拔即种很考验医生的综合
水平，拔得好才能种得牢。”据业内
人士介绍 ，拔牙同时制备种植窝 ，
必 须 能 将 松 动 牙 四 周 韧 带 组 织 进
行微创剥离 ，保留更多骨组织 ，通
过精准施加 35~40N 间的扭力，使植
体进行早期骨结合。

“种好牙马上就能戴上牙冠，当天
就能吃饭。”据同福医口腔负责人透
露，现在部分种植牙低至2800元，欧美
种植牙 5 折抢购，市民当天种牙当天
用，对市民来说吸引力十足。“郑晓玲
主任平均一天，至少能种下50颗植体，
经常忙到晚上七八点才下班。”

连拔带种戴冠一起做 即拔即种助阵团购惠

拔牙、种牙、戴冠一次搞定 部分种植牙低至2800元

1.指定种植牙2800元/颗
2.指定欧美种植牙5折
3.欧美种植牙1元升级全瓷冠
4.松牙拔除9.9元首颗

种植牙千人团购惠
本报读者种牙专项特权

团购价种牙更优惠，今日
来电可报名参加团购，初次到
院可报销打车费（封顶 30 元），挂
号、拍片、检查费用一律全免，
还可领取以下优惠！

报名热线：
400-0591-560

广告 (鼓)医广(2022)第10-18-65号同福医

来电即送500元种牙抵用券+品牌食用油

微信报名通道
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即拔即种助阵千人团购惠：
一步到位！拔坏牙、种好牙、马上吃

“原价 959 元，抢购价 199 元”“限量 5000
份1分钱商品，拼手速的时候到了”“1元手机
链接马上上，大家赶紧准备抢”……看到这样
的消息，你会心动吗？你曾经上过当吗？

随着直播带货日趋火爆，主播在直播间介
绍商品时，观看直播的数量、评论、粉丝及销售
额，成为行业竞争的基本要素。直播间观看量
和评论数越多，主播热度越高，商品曝光度也
越高。因此，不少商家使出浑身解数，有的推
出秒杀商品，有的虚构观看人数、造假销售数
据，还有的买点赞评论互动数。

直播带货的流量从哪儿来？该如何挤干
水分？记者对此展开调查。

直播间秒杀活动 为何总是抢不到？
看似秒杀实为引流，涉嫌侵犯买家权益；媒体调查直播带货数据造假乱象

中国法学会消费者
权益保护法学研究会副
秘书长陈音江认为，直播
间如果将秒杀活动作为
引流的幌子，则涉嫌违反
消费者权益保护法和反
不正当竞争法有关规定，
涉嫌侵犯消费者的知情
权和选择权。

“根据《最高人民法
院关于审理网络消费纠
纷案件适用法律若干问
题的规定（一）》，消费者
因在网络直播间点击购
买商品合法权益受到损
害，直播间运营者不能证
明已经以足以使消费者
辨别的方式标明其并非
销售者并标明实际销售
者的，消费者主张直播间
运营者承担商品销售者
责任的，人民法院应予支
持。也就是说，直播间通
过隐瞒实际经营者身份
从而导致消费者权益受
到损害的，消费者可以直
接向直播间运营者维
权。”陈音江说道。

2020 年 11 月，国家
市场监管总局发布《关于
加强网络直播营销活动
监管的指导意见》；2022
年 7月，深圳市市场监督
管理局发布《关于规范网
络直播营销行为的通
知》；《淘宝直播平台管理
规则》明确禁止通过刷
单、炒作等形式对直播的
点赞、评论、分享等数据
造假或作弊。然而，多项

政策措施之下，为何刷直
播数据行为仍然屡禁不
绝？

专业人士分析，涉事
商家和接单客户法律意
识淡薄，为主播设计、提
供制造虚假交易数据的
平台、软件，或者人工给
主播刷流量，均在实质上
助推了破坏市场竞争生
态的行为。监管执法资
源或能力的欠缺，也在一
定程度上为直播数据造
假行为创造了空间。

他建议，相关平台制
定合理的自治规则，对于
诚信经营、数据流量真实
的优质商家进行正向激
励，在主页给予其更多的
推荐率和曝光率；对于数
据造假的商家进行反向
惩罚，减少推荐率和曝光
率。制定商家和主播在
直播带货行业的准入标
准并严格执行，且不定期
对直播行为予以动态监
控，并及时向相关监管部
门报送违法信息。

“消费者也应用好
法律赋予的权利，对数
据造假等行为坚决抵
制，用市场的力量倒逼
经营者的经营行为合法
规范。同时，立法与司
法裁判也需要跟进，让
违法失序行为及时被规
制。”中国政法大学副教
授、中国法学会商法学
研究会理事兼副秘书长
朱晓娟说。

记者以“小主播，想尽
快提高直播间热度”为由联
系上一名“代理商”。交纳
300多元代理费后，对方分
享了一款可以自助下单为
直播间提升流量的软件，同
时将记者拉入内部会员群，
里面有很多直播带货技巧
和变现方法。

登录该APP，从直播互
动到评论分享、粉丝关注，市
场上主流直播平台和各种直
播互动方式都能找到，且月
销量惊人。以“极速直播间

点赞”为例，点赞一次价格为
0.004 元左右，以 1000 次为
单位进行销售，该款商品的
月销量为5500多万，其他月
销量百万、千万的商品还有
很多，都与刷数据有关。

除了机器人互动，该
APP还提供“活人粉丝定制
服务”，比如直播加粉丝团、
自定义弹幕互动、稳定直播
间观看人数等，还能下单进
行直播间抢购展示，每 5秒
到10秒就能显示“用户×××
购买了该商品”。不过，此

类方式的价格稍贵，如 4元
能够买到 1000个直播间点
赞，但只能买到10个人加主
播粉丝团。

记者买了 2000 点赞量
后，主播直播间点赞量很快
从不到 4000 涨到 6000 多。
而购买了主播粉丝团服务，
随着曝光量的提高，此刻直
播间点赞数仍在快速上涨，
越来越多的人进入直播间，
10分钟左右点赞量过万，观
众从原来的一两百人变成
了 900 多人。而实现这一

切，只需自助下单，20元左
右就能搞定。

此外，记者在购物平台
看到，有不少网店在售卖

“智能静音电击器”，价格从
几十元至几百元不等。1台
机器最多可以连接 8 部手
机，自动为直播点赞，并且
可以调控速度，从 1秒 99次
到 99 秒 1 次都能做到。“不
少网红都买过这款机器，毕
竟直播点赞数越多得到的
曝光量越大，才可能有人去
看。”客服说。

天津市民王静热衷于
网购，她发现越来越多的
主播为了吸引观众，在直
播间推出各种秒杀抢购商
品，如毛巾、湿巾、零食、面
膜、面霜甚至手机、家电、
名表等。

“这些秒杀商品便宜的
1分钱，贵的 1元、2元或者
只需要商品原本价格的十
分之一，相当于白送。”王
静说，但想以秒杀价抢到

商品并不容易，1分钱的商
品一般都会上架几千份，
链接刚上就“秒没”，贵的
商品连链接都没看到就被
抢完下架了。她怀疑，商
家为了吸引流量推出秒杀
活动，“是注水了，实际商
品没有那么多，或者纯粹
是虚假活动”。

安徽淮北的刘贺注意
到，直播间公布的秒杀名单
中，那些抢购成功的人都是

0秒提交，0秒付款。更加荒
诞的是，有一次他在直播间
参加“1 元秒杀手机，共 10
部”的抢购活动时，链接还
没上，销量已经从 0 变成
10。后来秒杀价链接已经
下了，销量却还在上涨。

来自山东滨州的刘晴
最近逛直播间时看到一款
项链，原价 1200多元一条，
秒杀价只需198元。刘晴脑
子一热，立马抢购，结果收

到的项链很“迷你”，甚至无
法戴进脖子，而网上同款商
品只需100元左右。

记者以“秒杀”“直播”
为关键词在某第三方投诉
平台进行检索，发现相关投
诉超过 1600 条。例如“60
多元秒杀的肉卷，店里最贵
肉卷才 20 元，套餐只用 50
元”“拍到秒杀商品，结果一
直显示收货地址不支持销
售，换其他地址也不行”等。

专家说法：
平台制定自治规则
奖罚分明落实责任
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买家遭遇：秒杀价链接还没上 商品销量已变成10

记者调查：点赞评论自助下单“活人粉丝”可以定制

老板，这些残
次品也要上架？

骗到的钱
也是钱嘛！
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