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经纪公司对主播艺人的
资源支持是一个渐进、长期
的过程，尤其是新人主播的
名气提升需要一段时间。通
常，在主播与经纪公司的合
作协议中，经纪公司对主播
提供的资源支持难以具体量

化。若主播无充分证据证明
经纪公司曾拒绝其提出的扶
持、培训、推广等要求，仅凭
短期内直播流水主张经纪公
司违反合同义务，依据不足。

因此，主播在与经纪
公司签订合同时，应当认

真考量经纪公司的包装运
营、扶持推广能力，对个人
发展与收入持合理预期，
避免轻率签约、草率违约，
在合同中约定违约金时，
数额应当以实际损失为基
础，兼顾预期利益。

主播停播“跳槽”被索“天价”违约金
福州一女主播在与经纪公司合作期间注销合作账号，另行注册账号直播，被索赔300万元

路面车位每月一租，
先到先得“抢车位”合法
吗？业主认为地下车库
收费过高，是否有解决方
案呢？对此，记者咨询了
福建律师海都公益团福
建闽天律师事务所沈展
昌律师。

沈律师说，小区路面
车位属于全体业主共有，
物业无权决定“车位每月
一租、先到先得抢车位”，
应由业委会或业主大会决
定。

根据《福建省物业管
理条例》，车位划定、车辆

停放、管理和收费等事项，
由业主大会决定。在制定
收费标准时，业主大会应
考虑到业主的实际需求和
承受能力，参考当地的物
价水平、车位的供需情况
等因素进行确定。

沈律师表示，若业主

认为地下车库收费过高，
可以通过业主大会或者
业主委员会与物业进行
协商。如果协商无果，可
以向物价部门或者住房
和城乡建设部门反映情
况，请求对收费标准进行
调查。

为“抢车位”，业主清晨在物业排长队
福州仓山区滨海首府业主称，每月25日都要到物业“抢车位”，抢到才有一个月的路面

车位使用权；物业表示，后续会再次征集业主意见，探讨方案
N海都见习记者 吴诗榕 林佳琳 蔡凯 文/图

“物业说先到先得，早上五点多许多业主就在物业
门口大排长队‘抢车位’。”近日，福州市民陈先生拨打
海都热线968880报料称，仓山区滨海首府小区已入住
1000户左右，但路面车位仅150余个，而地下车库收费
高达490元/月，业主为了“抢”路面车位不得不提前到
物业排队等候，其中包括许多老人，大家只能在烈日下
等待。

有业主表示，从去年开始，每个月25日都要到物业“抢
车位”，抢到后才有一个地面停车位一个月的使用权。

对此，物业工作人员表示，后续会再次征集业主意
见，探讨方案。

“路面车位开放 150 余
个供业主使用，采取先到先
得的‘抢车位’方式，大家为
了争夺路面车位，不得不提
早到物业门口排队。”陈先生
告诉记者，小区于 2022年交
房，已入住 1000 户左右，在
地下车库设闸机之前，业主
的车辆可以停在路面车位以
及地下车库，收费均为 60
元/月。但上个月地下车库
设立了道闸，地下车库车位
的收费为490元/月。

业主李女士说，从去年
开始，每个月 25日都要到物
业“抢车位”，抢到后才能有
一个地面停车位一个月的使
用权。

25 日，记者走访发现，
路面停车位设在小区外侧，
许多非机动车停放在机动车
车位上，有一些业主将汽车
停在消防通道禁停区。而地
下车库出入口均已设立道
闸，道闸粘贴有“临时车辆请
停放于路面”字样。

对此，物业工作人员
回应称，为确保现场安全
管理、车位信息准确性以
及满足业主停车需求，去
年 8月起物业服务中心开

始登记公共车位，租期定
为一个月。地下车库产权
归属开发商所有，包月停
车收费由产权方定价为
420元以及管理费70元。

“之前由于地库部分
设施未完善，所以不涉
及地库收费问题，现在
地库开启管理，收取相
应的车位管理费。”物业

工作人员说道。
针对排队“抢车位”的

问题，工作人员表示，“后
续我们也会再次征集业主
意见，探讨方案”。

业主
路面车位才150余个
每月都要排队“抢车位”

物业 地下车库属于开发商 停车费由开发商定价

律师 路面车位属于业主共有 物业无权决定“抢车位”

N海都记者 林雅璇 通讯员 叶培欣

近年来，随着以新业态新模式为代表的数字经济迅猛发展，网络
直播成为热门行业。作为一种渐趋成熟的职业形式，网络主播的背后
通常有经纪公司的包装运营。那么，主播与经纪公司如何合作与分
润？经纪公司的包装运营是否真能如主播预期？当主播违约停播，合
同中的“天价”违约金能否得到法院支持？

近日，福州市鼓楼区人民法院审结一起主播与经纪公司间的合同
纠纷案。女主播小馨（化名）在与某经纪公司合作期间注销合作账号，
另行注册账号进行直播，被公司索赔300万元。法院审理认为，经纪公
司客观上投入和收益损失不大，主张的违约金过高，酌定小馨向某经
纪公司支付违约金10万元。

2022年 4月，小馨与某
经纪公司签订了《合作协议
书》，约定合作期限为 5
年。合同约定，合作期间某
经纪公司将小馨作为重点
培养的金牌签约主播进行
全力扶持、培训和推广，为
小馨提供包括人员、技术、
资金等支持，将小馨打造为
具有人气与知名度的网络
主播；小馨将某经纪公司指
定的直播平台作为互联网
直播的专属平台，不得以任
何形式参加非公司指定或

同意的平台及直播号、视频
号以及音频账号上从事任
何有关网络直播和互联网
传播活动，未经公司同意，
小馨不得擅自停播。小馨
在直播中产生的礼物收益，
某经纪公司可抽取 40%，若
小馨违反上述竞业条款的，
构成根本性违约，公司有权
要求小馨赔偿300万元。

合同签订后，小馨在某
网络平台直播了四个月，共
产生收益 9000余元。小馨
认为某经纪公司未按约提

供任何扶持、培训、推广、资
源和福利，其成为“具有人
气与知名度的主播”合同目
的已无法实现，故注销了与
公司合作的直播账号，并另
行注册账号进行直播。后
小馨成为高人气主播，直播
流水大幅上涨，某经纪公司
遂诉至法院，要求小馨支付
违约金 300 万元。小馨提
起反诉，认为系某经纪公司
根本违约在先，要求解除合
同并赔偿其支出的律师费
损失。

鼓楼法院经审理认
为，小馨与某经纪公司签
订的《合作协议书》系双方
真实意思表示，合法有
效。小馨于合作期间擅自
停止在合作约定的账号直
播并注销账号，又另行注
册账号直播，构成违约，某
经纪公司有权要求小馨承
担违约责任。因新人主播
水平与名气的提升需要一
段时间过程，小馨停止直
播时仅履行合同四个月，
某经纪公司对其的扶持、
培训、推广才刚刚起步。
且双方合同对于某经纪公
司提供的扶持与推广的约
定难以量化，小馨仅以此

主张某经纪公司构成根本
违约，于法无据，不应予以
支持。

当事人一方不履行合
同义务或者履行合同义务
不符合约定，造成对方损失
的，损失赔偿额应当相当于
因违约所造成的损失，即以
实际损失为基础，兼顾预期
利益。考虑到直播行业特
点，经纪公司对于与其签约
的网络主播在合作期间的
直播收益具有一定预期利
益。在认定跳槽主播的违
约金数额时，若不考虑该部
分预期利益损失，将导致主
播跳槽成本极低，助长行业
不良风气，不利于直播行业

健康发展。
预期利益损失的计算

应当以合同履行期间的履
行情况为依据，某经纪公司
仅提供了四个多月的培训
扶持，小馨违约后另行直播
的收益与其他公会投入有
关。且新人主播的直播收
益尚未稳定，经纪公司客观
上其他投入和收益损失亦
不大，故某经纪公司主张的
违约金过高。以实际损失
为基础，兼顾合同履行情
况、当事人过错程度以及预
期利益损失等因素，综合直
播行业特点，鼓楼法院酌定
小馨向某经纪公司支付违
约金10万元。

案件回顾
直播四个月收益仅9000元 主播注销账号另行直播

法院审理 主播构成违约 应支付违约金10万元

法官提醒 主播应避免轻率签约、草率违约

25日上午，许多业主拿着小板凳在物业门口排队 一些业主将车停在消防通道禁停区


