
2017年，南安市将蓬
华镇作为试点，建立“互
联网+”精准扶贫示范乡
镇，鼓励蓬华镇打造独具
蓬华特色的电商展示平
台，并要求新村村做好电
商平台相关场所的修缮
和基础设施建设工作。

苏少欣再次抓住了
利好政策，首家入驻位于
新村村的电商平台，在电
商平台里搭建起了近 400
平方米的展示厅。新村
村的电商平台则细致地
为入驻的商家提供准确
政策信息，组织入驻商家
根据《南安市人民政府办
公室关于印发南安市加
快推进电子商务若干措
施的通知》开展电子商务

发展专项资金申报工作，
根据南安市和蓬华镇发
展电商平台的利好政策，
苏少欣着实得到了一波
政策红利。

“镇里很关注我们电
商人发展情况，在我们发
展的方方面面都给予十
足的关心，前年，镇里还
专门找我了解我家小孩
就学情况，很感激镇里的
支持！”苏少欣说着，还指
了指置物架上的 2022 年
度经济发展先进单位奖
牌，“在精神上也给予我
很大支持”！

苏少欣坦言，政府利
好政策的扶持，让他免去
了后顾之忧，也更加坚定
了自己回乡创业的决心。
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一栋小楼里的千万元产值
蓬华镇是南安市“互联网+”精准扶贫示范乡镇试点，在当地政策的扶持下，年轻的

电商人打造出年产值千万元的电商公司

N海都记者 杨江参
通讯员 李智锰 文/图

今年春节期间，记者从南安市区
出发，驾车往西北方向行驶，直达福
建省首批最美“福”路县道 331 的起
点——南安市蓬华镇新村村高莱格。
在高莱格路边，有一栋不起眼的小楼，
时不时有车辆停靠、人员出入，或许车
流量和人流量不大，路过的行人匆匆，
很多人并未发觉在这栋小楼里诞生了
一家年产值千万元的电商公司。

2018年，苏少欣再次
感受到了电商发展的压
力，他发现虽然 3C 数码
产业线上销售持续增长，
但是随着跨境电商的兴
起以及工厂电商模式的
发展，手机壳等 3C 数码
产业发展已经进入一个
新的瓶颈期。

转型！这是企业活
下去的希望，苏少欣果断
下定决心转型。此时，蓬
华镇提出了立足“生态旅
游名镇”的发展方向，大
力推进“茶果富民、旅游
强镇”建设的发展定位。
茶！苏少欣敏锐地判定：
茶叶电商，大有可为！

当年，苏少欣创建了
“恒 韵 和 ”茶 叶 电 商 品
牌，以蓬华铁观音为主
要销售种类，全面转型
投入中国六大茶类的电
商销售。

苏少欣的判断是正
确的，他带着企业成功转
型，目前苏少欣在抖音、
拼多多、淘宝、阿里巴巴、
快手等五大电商平台上
年 均 销 售 达 100 万 件 ，
2024 年的产值达 1000 万
元。苏少欣说，目前公司
里有一二十名员工，主要
来自新村村和周边村落
的劳动力，还有 3 名大学
生一起奋斗。

在小楼的一楼，记者见
到了正在检查快递包装的
苏少欣。有客来访，他很是
热情地拉着记者泡起了茶，
乐呵呵地说：“尝尝我们蓬
华的铁观音！”记者注意到，
在茶座前的置物架上摆放
的正是苏少欣经营的各类
茶叶。

发现记者注意到置物
架上的茶叶，苏少欣一边拿
起功夫茶，一边和记者介绍
道：“我最早并不是做茶叶
电商的。”

2012年，23岁的苏少欣
还在南安市区经商，他敏锐
地察觉到一个行业的窗口
期正悄然打开。彼时，华
为、魅族、小米等国产手机
开始腾飞，2012年上半年全
国手机市场出货量近 2 亿
部，智能手机正处于快速发
展的上升期。

手机壳！苏少欣敏锐
地找到了 3C手机数码产业
这一片广袤的市场，坚定地
判断，2012年就是进入这个
行业重要窗口期，这一产业
大有可为。

正在思考如何抓住机
遇的苏少欣，遇到了在南安
市区公办的新村村党支部
书记苏锦明。

“回村里来，在政策允
许的范围内，村里全力支持
你！”苏锦明代表新村村党
支部、村委会鼓励苏少欣回
乡创业。就这样，苏少欣回
到新村村，利用家里近 400
平方的小楼开始艰难创业。

苏少欣创建的泉州市
鑫灵电子有限公司成功
了。在高峰期，苏少欣的公
司里有一二十名工人，每天
发货量最高近千件，最高年
产值达200万元。

新的瓶颈期，果断转战茶叶电商

利好政策扶持，坚定创业决心

回村创业，小伙抓到行业窗口期
苏少欣的茶叶电商公司就在中间这座楼里
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年轻的苏少欣已有丰富的电商经验


